LETTRE FEVRIER 2012 
Janvier a été un mois important pour La Centrale avec notamment la réunion de l’Assemblée Générale Extraordinaire suivie de l’Assemblée Générale Ordinaire qui a désigné le nouveau bureau. Vous trouverez sur le site les informations concernant cette composition avec l’arrivée de nouveaux membres et représentants des ACD, ainsi que les statuts modifiés.

Comme vous le savez, il n’y pas de secrétariat à la Centrale depuis octobre 2011. C’est pourquoi vous voudrez bien correspondre par mail ou n’hésitez pas à laisser un message sur le répondeur du téléphone fixe ou du mobile.
Si j’ai accepté de reprendre un mandat de direction, c’est pour passer et accompagner ces moments difficiles que vivent l’association, association dont vous tous collègues, reconnaissez l’utilité par les plus de 10 000 téléchargements de cas, les demandes de rencontre et de partage lors des séminaires, l’intérêt porté aux produits et jeux permettant de développer une pédagogique innovante.

La Centrale est une des composantes de la pédagogie des IUT qui fait de l’IUT « une formation et une recherche qui marche bien dans nos Universités », pour reprendre une citation de Jacques SINGER au salon des entrepreneurs ce 2 février.

Certes, les sociétaires que sont les départements, se comportent souvent plus en clients et consommateurs – de cas ou de produits voire de services comme les formations – que comme des membres actifs d’une association.

Cependant l’aspect partage des expériences, fondamental, constitue le cœur et le sens du système de la Centrale. Partage mais aussi solidarité dans l’accompagnement des nouveaux collègues arrivés.

C’est pourquoi, n’hésitez pas à nous faire part de vos remarques, intentions ou possibilités de collaboration ou d’implication.

Vous trouverez le programme des séminaires proposés pour ce semestre. Merci de vous préinscrire et de nous faire parvenir le bon de commande si possible par mail.

PROGRAMME

Vous trouverez ci-dessous en ensemble de cas (une dizaine sont publiés ou en cours) dont des nouveautés portant sur des questions d’actualité commele « made in ».
CAS JEU JURA : Un, deux, trois nous irons au bois … a été créé par Christelle Gauthard, de l’Université de Bourgogne.

Jeujura est une entreprise française spécialisée dans la fabrication de jeux en bois. Cette entreprise aux valeurs authentiques propose une gamme de jeux qui est en adéquation avec les tendances du marché des jouets. Elle souhaite se faire référencer dans les enseignes spécialisées dans le jouet grâce à une négociation efficace de ses VRP. A vous de jouer !

Mots clés : Entretien de Négociation / Marketing / Distribution vente / Jeux de rôle / calculs commerciaux Marketing - Commerce - Distribution
Nombre de pages : 11

Notice pédagogique : 17 et un diaporama de 25 diapositives.

CAS JEU INTEGRATION : Jouons au marketing ... … a été créé par Christelle Gauthard, de l’Université de Bourgogne.

Ce jeu a pour but de simuler le lancement d’un nouveau concept sur un marché. Par nouveau concept, il s'agit de définir une nouvelle offre (Produit + Prix), via une distribution adaptée et réfléchie. Bien évidemment, ce nouveau concept devra être soutenu par une communication adaptée. A travers ce jeu, les étudiants vont aborder toute la démarche marketing.

Mots clés : analyse du marché Démarche marketing mix marketing ... Marketing - Commerce - Distribution
Nombre de pages : 9
Notice pédagogique : 9 
CAS FLO’PIZ été créé par Frédérc BRIENS de l’Université de BREST.
L’entreprise FLO’PIZZ est un projet de reprise d’un fonds de commerce de restauration dans une localité située sur le littoral breton. Il s’agit de réaliser une étude de faisabilité commerciale par une analyse de l’environnement concurrentielle et une étude de faisabilité financière par une analyse du plan de financement et des SIG.
Mots clés : extension de gamme, innovation produit, Marketing Mix, Marque, Stratégie marketing

Nombre total de pages : 16
Notice pédagogique : oui 
Le conseil d’administration a laissé inchangé le montant de la cotisation, qui n’a donc pas augmenté depuis plusieurs années.

650 euros pour un ensemble de cas téléchargeables avec énoncé et notice pédagogique sous des formats accessibles (word, excel, power point)  est peu coûteux.

De plus, cet abonnement vous donne droit à des tarifs très préférentiels pour les séminaires en plus de la priorité d’inscription.

A cela s’ajoute des référencements de produits aux meilleures conditions.

NOUS COMPTONS SUR VOUS POUR RENOUVELER VOTRE CONFIANCE DANS LA CENTRALE EN RENSEIGNANT ET EN NOUS RETOURNANT LE BON DE COMMANDE CI-JOINT.

Bien cordialement

Francis EYNARD

Directeur

CENTRALE IUT

